
 

 
 
 
 
 

  0222קוויקליזארד מפרסמת דוחות כספיים לשנת 

 

 

 36%  -ב 0222של החברה גדל בשנת   ARR-ה

מיליון דולר  4.5 -מיליון דולר לעומת כ 6.2 -והסתכם ב

 2021בסוף שנת 

- 

   2022בשנת  41% -גדלו בהכנסות החברה 

   2021מיליון ₪ בשנת  9.5 -ל בהשוואה מיליון ₪  14 -ל

- 

האחרונההחברה   בשנה  שריפת    פעלה  קצב  להקטנת 

בחציון השני    33%  -בכ  והפחיתה אותה  החודשית המזומנים  

שנת  שנת   2022  של  של  הראשון  החציון  מול  .  2022אל 

המזומנים   שריפת  קצב  הורדת  להמשך  פועלת  קוויקליזארד 



 

ש הראשון  מהרבעון  החל  ומצפה    2023שנת  ל  הדרגתית 

 2024להגיע לאיזון תפעולי בסוף שנת 

, עלייה של  ₪מיליון    10-הרווח הגולמי של החברה עומד על כ  •

 2021בהשוואה לשנת   44% -כ

 בקופת המזומנים  ₪ מיליון  27  יום לחברה יש כ •

 
השנה החולפת עמדה בסימן של הרחבת בסיס ״  לדברי פיני מנדל, מנכ״ל החברה:

הלקוחות הגלובלי שלנו, הסכם אסטרטגי רב משמעות עם קונצרן סמסונג העולמי,  

אנו מאמינים כי    –פיתוח מנועי צמיחה חדשים והרחבת היכולות הטכנולוגיות שלנו  

ולהגיע לאיזון צמיחה נוספת    2023שנת  לקוויקליזארד להציג ב ם אלו יאפשר  יהישג

 . 2024  שנת תפעולי ב

מידע  שפיתחנו,  המערכת   ומנתחת  הלקוח  של  התפעוליות  למערכות  מתממשקת 

למוצר   הביקוש  גמישות  המוצר,  ואספקת  המלאי  עלויות  כגון  הלקוח  ממערכות 

ו עונתית, מחירי מתחרים  צרכנית  לכדי המלצות    - כו׳  בנקודות המכירה, התנהגות 

 .לשינויי מחירי המוצרים הקמעונאיים

, פעלנו במגמת התייעלות  2022בשל המשבר הכלכלי העולמי, שהחל במהלך שנת  

ת החל מהרבעון הראשון של  והדרגתיימשיך לרדת בבחברה וקצב שריפת המזומנים  

 . 2024ומצפה להגיע לאיזון תפעולי בסוף שנת  2023שנת 

מיליון ₪ בקופת המזומנים, כסף אשר יספיק להערכתינו עד סוף   27-לחברה כיום כ

 . 2024שנת 



 

ללקוח לתמחר את מוצריו בהלימה עם מטרותיו העסקיות,    המערכת שפיתחנו עוזרת 

לכל    תומאפשר הרצוי  למחיר  להגיע  וכך  המחיר  של  היחסית  הגמישות  את  למדוד 

 . מק״ט, בכל ערוץ

הפלטפורמה של  היעד  גלובאליות   קהל  קמעונאיות  חברות  בעיקר  לקוחות  ו  הינו 

מ בלמעלה  פרוסים  כגון:   50  -החברה  קמעונאות  תחומי  במגוון  בעולם  מדינות 

קוסמטיקה,  DIYאלקטרוניקה,   פארמה,  ספורט,  תעופה,  ספרים,  אופנה,  מזון,   ,

 בו וקמעונאי נישה.  -ויטמינים, חנויות כל

בקלות לכל ענפי הקמעונאות, ביחד עם קלות היישום    המתאימהגמישות המערכת  

 הם להערכת החברה גורם מוביל בהצלחתה.  –והשימוש במערכת 

נוספיםגילינו   צמיחה  מנועי  ב,  לחברה  שני  האחד    Direct to Consumer  -תחום 

(D2C) תחום התעופה.השני בו 

להרחבה נוספת של השימוש    , סמסונג העולמית   עם  םחתמנו על הסכ  2023  מרץב

   .במספר יבשות  ,מדינות   22-בנו שלהתמחור הדינמי  בפלטפורמת מערכת 

לשנת   החברה  הכנסות  העולמית   2023סך  שסמסונג  בהנחה  ההסכמים,  מכוח 

 בשנה.דולר  ףאל  980 -תחדש את ההתקשרות לרבעונים נוספים, צפוי להסתכם בכ

מתחילת  לפיו החל    ,עם חברת ישראייר שירותים חדש  חתמנו על הסכם    2022ביוני  

  500הורחב היקף השירותים הניתנים לישראייר, בתמורה לסך כולל של    2022  יולי

 . שנים 5-כסכם הינו לתקופה של הה. דולר בשנה ףאל

ובטוחים כי גם בשנת  ,לצמיחה את החברה קדימה צעידנמשיך להבקוויקליזארד אנו 

 ."ובזכות צוות העובדים המסור שלנו נביא ערך למשקיעים  ברווחיות   נציג גידול  2023

 

 



 

חברת קוויקליזארד פרסמה את הדוחות הכספיים לשנת   )ת״א:קלרד(  -  2023למרץ    28תל אביב,  

2022:   

 

גדלו בכ • בכ  41%-הכנסות החברה    9.5לעומת    2022בשנת  מיליון ש״ח    14  -והסתכמו 

 . 2021בשנת מיליון ₪ 

מיליון   4.5  -מיליון דולר לעומת כ  6.2  -כבוהסתכם    2022בשנת    36%  -גדל בכ  ARR  -ה •

 .2021דולר בשנת 

כ • על  עומד  החברה  של  הגולמי  כ  10.1-הרווח  של  עלייה  ש״ח,  בהשוואה    44%  -מיליון 

 . הרווח נובע מהגידול במכירות של הפלטפורמה  ,2021לשנת 

אלפי ש"ח בקופת המזומנים, וללא    26,866  -לחברה יש כ  –   2022נכון לסוף חודש דצמבר   •

 . חוב בנקאי 

האחרונההחברה   • בשנה  המזומנים  פעלה  שריפת  קצב  לרדת    אשרלהקטנת  ימשיך 

ומצפה להגיע לאיזון תפעולי בסוף שנת    2023בהדרגתיות החל מהרבעון הראשון של שנת  

ושיווק  15%  -בכהגידול  2024 מכירה  שנת    2022בשנת    בהוצאות  נובע    ,2021לעומת 

 בשיווק ומכירה.  מהשקעה

של    קיטון  ₪,מיליון    4.7-עומד על כ  2022לשנת    סך ההתחייבויות השוטפות של החברה •

 . 2021שנת לעומת  1%-כ

וזאת   ₪ מיליון    18.9-לכ  ₪מיליון    18.6-מכ   0.2%-ההפסד התפעולי של החברה גדל בכ •

 בשל גידול בהוצאות החברה על מכירות, שיווק וכוח אדם. 

 .2021לעומת שנת  17%-קטן בכ 2022שנת לההפסד  •

 

 

     

 



 

 

 

 Quicklizardאודות 
  

)בינה  AI( מספקת לקמעונאים פלטפורמת תוכנה לאופטימיזציית תמחור מבוסס Quicklizardקוויקליזארד )
( לבצע אוטומציה multichannel retailersערוצים )-מלאכותית(. החברה מאפשרת לקמעונאים מרובי

 ואופטימיזציה של מערך התמחור על פני כל ערוצי השיווק וההפצה.  
 

יהם בקו אחד עם מטרותיהם העסקיות. המחיר הנכון לכל  קוויקליזארד עוזרת לקמעונאים לתמחר את מוצר
 מק״ט. בכל ערוץ. תמיד. 

 
פלטפורמת התוכנה של קוויקליזארד מסייעת לקמעונאים למצות את הפוטנציאל המסחרי שלהם. הפלטפורמה 
מנתחת מידע ממערכות הלקוח כגון עלויות המלאי ואספקת המוצר, גמישות הביקוש למוצר בנקודות המכירה,  

לכדי המלצות לשינויי מחירי המוצרים הקמעונאיים. כל המלצת  -תנהגות צרכנית עונתית, מחירי מתחרים וכו׳  ה
ליין,  -מכירה און -תמחור מגובה בסיבה להמלצה ובלחיצת כפתור מיושמת בכל אחד מהערוצים המתאימים 

חד מהערוצים ביישומים חוצי  מכירה בחנות פיזית, או בשילוב של השניים תוך מתן גמישות מלאה לטיוב כל א
 מדינות ומחלקות. 

 

תעופה, מדינות בעולם במגוון תחומי קמעונאות כגון מוצרי צריכה, אלקטרוניקה,    50החברה פעילה כיום במעל  

כל ספורט,  ציוד  פארמה,  אופנה,  ומשרדי,  ביתי  ענפי  -ציוד  לכל  בקלות  להתאים  המערכת  גמישות  ועוד.  בו 

הם גורם מוביל בהצלחת קוויקליזארד בקרב קמעונאים   -היישום והשימוש במערכת  הקמעונאות, ביחד עם קלות 

 . העומדים על סף אימוץ המהפכה הדיגיטלית 

 

 

 
 

 


