
 

 

   2022 שנת של ראשוןה לחציוןקוויקליזארד מפרסמת דוחות כספיים 

 

המחצית  סוףהסתכם בש ARR  –ב   53%קוויקליזארד מציגה קפיצה של 

אל מול    האירו היחלשות ללא. דולר ארה"ב מיליון  5.1 –הראשונה ב 

 מקבילה אשתקד תקופה  לעומת  63% -ב ARR -ה צמח הדולר 

 

 שביעות  לאור  ,להרחיב את ההתקשורת עם קוויקליזארד  בחר  העולמי  סמסונג  קונצרן

,  הדרומית  קוריאה,  צרפת"ב,  ארה:  הןיובינ   נוספות  למדינות,  מהמערכת  הגבוהה   הרצון

 קרוביםכאשר בחודשים ה  2022ההסכם שנחתם הינו עד לסוף שנת    תוקףגרמניה וסין.  

 .יותר נרחב כיסויב וןכדי לד 2023 תהתקשרות לשנ  מתווהסמסונג  עם יגובש

 

מפיקים ורואים תועלת רבה יותר  גדולים    לקוחותם כי  אנו רואי  :מנכ״ל החברה,  פיני מנדללדברי  

ב של  שלנו,    פלטפורמהמהשימוש  בתקופה  העולמיתבטח  האינפלציה  עם  ושינויי   התמודדות 

בלקוחות   בעיקר  היא  שלנו  ההתמקדות  לכן  יותר גדולים  המחירים.  גבוהות  מהם  שההכנסות 

 . מערכת ערך מהשימוש במקבלים יותר ו

• ( החוזרת  החודשית  הדולרית  ביום  ARRההכנסה  בכ   2022ביוני    30(  דולר    5,064  -הסתכמה  אלפי 

ביוני    30אלפי ש"ח ביום    10,758  - אלפי דולר ארה"ב ו  3,300  -אלפי ש"ח לעומת כ   17,724  - ארה"ב ו

 בש"ח בהתאמה. 65% - בדולר ארה"ב ו 53%-, גידול של כ 2021

שנת   • של  הראשון  החציון  בכ  2022במהלך  דינמי  תמחור  מפלטפורמת  החברה  הכנסות    -הסתכמו 

 .  32%-אלפי ש"ח בחציון המקביל אשתקד, גידול של כ  4,488  -אלפי ש"ח לעומת כ  5,911

כ  • על  עומד  החברה  הגולמי של  עלייה של    4.2-הרווח  ל  25%-כ מיליון ש״ח,  חציון  אחוזים בהשוואה 

 . 2021המקביל בשנת 



 

 

ש. עם חברת ישראייר תעופה בע"מ, בהסכם שירותים חד, התקשרה החברה  2022ביוני    30-בתאריך ה  •

בין  2022ביולי    1-לפי ההסכם החדש החל מתאריך ה  לישראייר,  , הורחב היקף השירותים הניתנים 

ידי הרחבת השימוש ברישיון מערכת התמחור הדינמי של החברה עבור כלל מוצריה של  -היתר, על

דולר ארה"ב בשנה )לא כולל מע"מ(. ההסכם הינו לתקופה  500,000ישראייר, בתמורה לסך כולל של 

 .שנים ל חמשש

.  2021דצמבר  לעומת    10%-, גידול של כ מיליון ש"ח  33.6-כ קופת המזומנים של החברה עומדת על   •

 . 2022הגידול בהון נובע בעיקר מהנפקה פרטית בתחילת שנת 

 

 

קבוצת   הותיות,הנוכחי חתמנו על שתי עסקאות מ בחציון    ״  :מנכ״ל החברה,  פיני מנדללדברי  

ללקוח  העולמית הפכה  פעיליםוכמשמעותי    סמסונג  אנחנו  בינהן  רגע  רבות  סמסונג   במדינות 

וגרמניה.  ,קוריאה הדרומית  ,צרפת,  ב" ארה חברת ישראייר חתמה על הסכם לחמש שנים   סין 

השוק הישראלי התעורר לאחר הדיווח על אלף דולר בשנה. בנוסף    500  -נוספות על סך של כ

תחומים שונים. גיבשנו צוות בכמה חברות מובילות    מולבארץ    והתחלנו פעילותעסקת ישראייר  

החלה  החברה   מכירות טוב שצבר ניסיון ואנחנו ממשיכים בטיוב הצוות להמשך חדירה בינלאומית.

יותר  תשלום  לגבות שימוש  גבוה  והלקוחות    בעבור  מאחר  הערך   להבין  השכילובמערכת  את 

   הן ברווחיות והן בשימוש הקל והמהיר. שאנו מביאים, המוסף

  כגון, יצרנים, תעופה, מזון, קמעונאות ועוד.שונים דריסת רגל בוורטיקלים תחלנו ה

  ינו לבנות לעצמ  והצלחנו  באירופה הרבה לקוחות פעילים  יש    לקוויקליזארד יכול לומר כי    אני  כיום

על ידי לקוחות   למערכת של החברה  ביקושב  גידול  רואים  אנו  כךמ  כתוצאה,  האירופי  בשוק  מוניטין

 .חדשים

, בנוסף אנו במגעים עם מפעיל מאות חנויותהבארצות הברית, חתמנו על עסקה עם לקוח גדול  

 . לעוד חברות בצפון אמריקה את המוצר  בשביל להחדירכמה מפיצים בארצות הברית 



 

 

את  בקוויקליזארד  אנחנו   להוביל  באמצעות    החברהנמשיך  המתקדמת הלצמיחה,  טכנולוגיה 

 יותר מושכלות  עסקיותהחלטות תמחוריות והחלטות  קבלתשעוזרת לקהל לקוחותינו ב שפיתחנו 

והן בחנויות הפיזיות,  הן,  וההכנסות שלהרווח    מביאה להגדלתובכך   ליין  מה שבהחלט  הן באון 

 בשורת הרווח של קוויקליזארד.״ גם ביטוי  יבוא לידי

 

 


